Вигідний  кредит чи ошуканство? 

Ми не "МММ"! 

 Як втрачають на купівлі нового авто.

Як працює "Автоплан" Технологічно метод простий.

Покупки в групах ідіотів або "груповуха" по-українському.

Безкоштовний сир, або автомобіль за 5% в рік.

Основні види шахрайства на ринку житла.

Відгукии людей, які вже потрапили на гачок.

Відгукии людей, які вже потрапили на гачок.

За цією конторою я спостерігаю вже другий рік. Так умови в них набагато вигідніші ніж звичайний банківський кредит, але і ризики, погодьтесь, набагато вищі. В Україні крім "Житлового альянсу" ще мінімум дві організації працюють по подібних схемах: "Житлова преспектива" та "Українська група капітал". У свої діяльності ці контори керуються Законом України "Про житлові кооперативи" від 2003р.Про УГ"Капітал" уже починають приходити скарги (а скільки ще людей терпляче чекають: а раптом, а може). У договорах які пропонують клієнтам ні слова не сказано про дату видачі кредиту. І взагалі у всіх них домовленості складені так, що в разі чогось не несуть ніякої відповідальності. Тобто в суд звертатись не має сенсу. А "Житлова перспектива" взагалі придумала договір більш ніж на 30 сторінок. Погодьтесь у такій кількості розумних слів не те, що простому смертному а й досвідченому юристу розібратись не просто. У принципі я ще ні разу не спілкувався з людиною яка б отримала гроші в цій конторі і була усім задоволена. Буду вдячний усім хто надасть будь-яку інформацію про цих шахраїв!!!          

Правду кажучи можу сказати, що "Українська Група "Капітал" погана компанія!!!!Я скористалася їх послугами - головне уважно читати умови договору!!!Тому що умови не усім підходять!!!Всього лише УВАЖНО ЧИТАЙТЕ ДОГОВІР!І НЕ ЛІНУЄТЕСЯ ЗАЙВИЙ РАЗ УСЕ ДОВІДАТИСЯ В КОНСУЛЬТАНТА!!! Не розумію якщо вже всі так звернули УВАГУ на цю компанию- а не звертають на ТАКІ КОМПАНІЇ як "Житловой Альянс" ,"Автоплан", "Добробут","Лідер"??? По-моїму саме ці організації і потрібно перевірити, тому що я чула від своїх знайомих-це ПРОСТА ВИКАЧКА ГРОШЕЙ!!! 

У мене є інформація від високопоставлених людей що Автоплан це просто машина для викачування грошей із простих громадян (це найбільше ображає). Позиватись з цими хлопцями дуже складно, тому що можу з упевненістю сказати що цю контору підтримують серйозні люди, що можуть не тільки впливати на хід судового процесу в господарському суді.

Нещодавно, з товаришем вирішили купити по автомобілю. Він звернувся в Автоплан, а я знайшов Угкапітал. Мріяв купити буса, усі було дуже спокійно і я нічого не запідозрював, аж поки мій товариш не знайшов статтю про Автоплан. Але ж я думав, що Угкапітал набагато краща компанія. Після мого візиту до їхнього офісу, я був частоково розчарований. Але, як людина, яка любить допитуватися, я вирішив поцікавитися, чому б мені не взяти в них кошти і покласти під депозит у любий інший банк? Адже я на цьому тільки виграю, проценти набагато вищі, ніж у них. Я побачив як вони знітилися і так і не змогли дати нормальної відповіді. Тоді я попросив копію договору, щоб поспілкуватися зі своїм адвокатом, мені відмовили, агрументували, що я можу бути агентом фірми, яка займається подібними справами, а тільки вони є офіційними представниками в Україні відомих Швейцарських і Німецьких провідних фірм. Я попросив подивитися ліцензії, також не отримав. Після того, прийшов додому і набрав в пошуку Угкапітал кидалово. Отут було що почитати. Як добре, що я не влип на дешевий відсоток з пожиттєвою судовою тяганиною.

Це такий лоходром. Я узялася за це діло і мало не прогоріла. Спочатку оплатила перший внесок 5200 ( Хотіла взяти кредит під житло 150,000) А потім зустріла свою подругу яка вже 1 рік вибиває з них гроші. Спочатку вона теж дала перший внесок потім прийшов пін-код і квитанції на оплату помісячних платежів.Вона оплатила вже на півроку і їй сказали чим більше оплатите тим швидше вам видадуть кредит. Вона оплатила ще три місяці, а вони говорять що є люди ( де вони ніхто незнає) які виплачують більше ніж вона. Кинули її на дуже пристойну суму.А тактика в них проста ти даєш перший внесок потім платиш платежі і коли ти виплатив більше чим половину суми і вони наварять на тобі кілька тисяч дол. то тоді можливо, я повторюю можливо тобі і таким як ти, а таких сотні дадуть шанс зіграти в лотрею. Повезе тобі або одному з тисячі незнаю, але те що вони заробляють на вас гроші це факт. І ще дуже уважно читейте договір там усе написано. Мені вдалося повернути поки тільки3600 з 5200 але це теж досягнення. Намагаюся повернути ще 1600. Надеюсь виграти. А вам усім раджу не грати в такі ігри тим більше на великі гроші. КИДАЛОВО

Вони нібито пропонують кредити, причому під низький відсоток (переплата за весь термін складає всього 30%). Максимальний термін кредитування - 15 років. Зауважте, що сумма переплати не залежить від терміну кредитування - тобто якщо ви берете 10 000 на 5 років або на 15 років, то переплата все рівно буде тільки 30% тобто 3 000. Інфляція очевидно людей зовсім не турбує (кредитування тільки в гривні). Існують по всій Україні (філій близько 20) Я був у них у "офісі" у Києві - квартира в кілька кімнат. Обстановка цілком скромна. В офісі по-моєму всього 2 чоловік: секретар і консультант. 

Працюють по схемі схожої на кредитний союз. Толком розпитати часу в консультанта не було. 

Договір. Договір залишає сумніви. По-перше, він досить заплутаний або принаймні - не ясно написаний. Цілком можливо - навмисно. Скажу відразу, що я колишній страховик у 2 банках і договори вичитував перед підписанням - робота така була. У даному випадку 5 сторінок читав біля години. Саме підозріле, що ні в предметі ні в зобов'язаннях не прописано зобов'язання надати гроші у визначений термін, а прописано в окремому розділі - "фірма в 60 денний термін дає кредит". Далі описується процедура при якій існує якийсь комітет який і вирішує коли і кому дати гроші. Усе дуже не чітко. З зобов'язань фірми - надати послуги по організації роботи такого фонду. 

Коротше не хочу занадто розпливатися в деталях - але усе пахне кидаловом. Збирають за перші 2 місяці (60 днів див. вище) платежі плюс комісісю (не дуже велика - при 75 тис. грн. - 2 100) і далі починають тягнути резину з видачею. 

У Інтеренті інфи гарної обмаль - знайшов форум де писали кинуті ними і подібними которами люди (аналог - "автоплан"). Але для  об'єктивної картини мало - більше інфи не знайшов. Все інше реклама або явно замовлені статейки. 

Прошу поділитися інфою.

Уклав договір 29.09.2006, обіцяють гроші 31 жовтня, після розподілу. Одержав декларацію, прийшов в офіс, для заповнення, там два чоловіки, один чекає з лютого 2005, уже вклав три тисячі доларів, хоч би що, іншої уклав у серпні, уніс два рази гроші, просять почекати ще, до 31 жовтня. Мені сказали, що декларація потрібна для відображення повернення грошей, типу взяв 150 тис. грн, а потрібно 120 тис грн., сказали, платити поки не потрібно, а потрібно відправити декларацію в Київ і чекати розподілу. Для зв'язку залишаю свій эл. адресс. Dimukas@join.com.ua. Це було в Хмельницькому. 

Теж хотів скористатися їхніми послугами, але перечитавши форум почав вагатися. Чи справді вони такі "хороші" як розказують? Якщо є люди з Полтави, які що небудь придбали за допомогою УГ "Капітал", прошу поділитися інформацією: xwarlordx@ua.fm або 8-066-206-15-24

Я уклав договір з "Утд-україна" на 15000грн. вже заплатив 1500грн. грошей звичайно не отримав! Якщо хтось може підсказати як можна швидше отримати цей кредит, абож назад свої гроші пишіть: Saniaka_and@mail.ru . Перед Вами в боргу не залишуся!!!

Така інформація: у Сумах з початку 2006 долі з'явилося 4-рі такі фірми: "Капітал", "Утд-україна", "Житловий альянс", "Лідер". Умови практично однакові: перший внесок (типу їхня комісія 3-10%); гроші обіцяють через один - шість місяців; розгляд заяви на позику в кінці місяця; графік виплат розрахований на 15 років. Страхування кредиту, життя (що необхідно при отриманні кредиту в банку) не вимагають. Інфляції також не боятися. Де надія що це не "кидалово"? Якщо в у когось є якась інформація, то поділіться. З повагою, Сергій. sergeyecossu@rambler.ru 

Прочитав форум і вирішив небагато додати. У нас у Полтаві також є УГ "Капітал", але кредит без першого внеску не дають, тобто кидалово. З'явилося ще одне, називається "Утд-україна", те ж саме, хоча до них я ще не ходив. Хто може поділитися інформацією- пишіть ongp1@ukr.net.

Вітаю всіх, хто вже купили собі квартиру в КК "Капітал", Системі"Жилищний Альянс".Чи варто??? Напишіть бу-ласка через який рядків Ви отримали кредит і через який рядків. Чи багато платежів прийшлося зробити перед отриманням кредиту? Можливо спілкування на взаємовигідній основі. У міні є багато інформації, міркую... Буду вдячний усім хто напише. Цікавить Ваш особистий досвід. Напішить хто постраждав від такої пропозіції і Ми допоможемо один одному! Ігор 80505403662 nagaev@ua.fm 

УВАГА !!! Всім учасникам програми "УГ Капітал"!!! Хто хоче повернути свої гроші, звертайтеся по телефонах: 8-057-751-47-98; 8-063-615-02-42. Олександр Якщо Ви не користувалися послугами "УГ Капітал", але знаєте тих, хто скористався, повідомите їм зазначені телефони. P.S. Дзвоніть або пишіть на мило. На форум потрапив випадково, так що скоріше не відповім. Мило: COBECTb22@yandex.ru Ася: 205-380-701

Хлопці, шукаю тих, хто постраждав від Атоплана. Мій батько влип по повній програмі. Підписав договір на одержання автомобіля ГАЗ, потім внесли зміни на одержання автомобіля ИЖ за ціною 26000 грн. Він на той час уже 35000 заплатив. Слава Богу, договір застави не оформили, а то б "плакали" і наші грошики, і авто. Ми з ними позиваємось дотепер, щоб вони відстали. Але не все так просто. У них у договорах договірна підсудність, суперечки тільки Шевченківський районний суд Киева розглядає, у якому уже все "куплене" давно. Незважаючи на переплату за авто, вони щомісяця надсилають платежі по 1000 грн. , суд постановив за обов'язково договор застави авто оформити, вони на поручителя наїжджають. Взагалі не знаємо, як від їх них спекатися. За ИЖ 26000 грн. при сплаті вже 35000 хочуть 62000!!! Не вірте їм, а ті, хто попав, і хоче захистити себе, дайте координати і давайте об'єднаємося!!! Разом ми сила. Я вже багато компромату на них нарила, але не вистачає й інших людей для того, щоб переконати прокуратуру, СБУ, інше. Julia (julka_lawyer@rambler.ru)

Основні види шахрайства на ринку житла 
Подано основні схеми житлових афер як вони фактично організуються і проводяться. Згодом частина з зазначених способів шахрайства, безумовно, втратить свою актуальність, особливо з розвитком системи реєстрації прав на нерухомість і підвищенням рівня професійної підготовки ріелтеров, у першу чергу юридичних відділів і служб безпеки агентств нерухомості. Природно, творча думка аферистів теж не стоїть на місці - будуть винаходитися і проводитися більш витончені схеми обману "клієнтів". Отже, перейдемо до розгляду основних видів шахрайств із нерухомим майном, з якими можна зіштовхнутися на сьогоднішній день. 

Продаж або оренда чужого житла аферисты роблять угоди з квартирами або будинками, що їм не належать, а дійсні власники про це нічого не знають. Основними різновидами подібних дій є: 

а) Оренда з наступним продажем. Квартира або будинок знімається у власника, при цьому аферисти заволодівають оригіналами правовстановлюючих документів (або фабрикують їх), після чого шахраї виставляють такий об'єкт на продаж. Один із членів злочинної групи видає себе за власника, і на об'єкт рано або пізно знаходяться покупці. Далі випливає або лжеоформлення, або одержання авансів з декількох "клієнтів", після чого шахраї зникають. 

б) Продаж об'єкта по дублікатах документів. Шахраї називаються хазяїну покупцями або співробітниками ріелтерской фірми. Заволодівши паспортом продавця, вони одержують дублікати правовстановлюючих документів або пропонують власнику здати оригінали на "відповідальне збереження" в агентство. Надалі здійснюється пошук дійсного покупця і здійснення угоди з ним, оминаючи власників. 

в) Продаж неприватизованих квартир. По газетних оголошеннях шахраї знаходять громадян, яким треба зробити "термінову приватизацію" своєї нерухомості, і пропонують їм послуги по "прискоренню процесу". Далі можливі два сценарії: або пошук покупця на ще неприватизоване житло, або переоформлення "свіжоприватизиованної" квартири або кімнати на підставного, минаючи власників. 

г) Фальшива смерть власника або псевдозаповіт. Один з "винаходів" аферистів при продажі чужого житла - фабрикація фальшивих свідчень про смерті живої людини. Один громадянин, їдучи на рік за кордон, здав свою квартиру аферистам. Після цього шахраї купили у своїх колег бланк свідоцтва про смерть, вписали туди дані господаря, сфабрикували заповіт і звернулися в державну нотаріальну контору за свідоцтво про право на успадкування квартири, що через півроку було отримано. Потім аферисти продали житло. Уявіть, яке було господарю квартири, коли він приїхав назад і довідався, що вже давно вмер. 

Багаторазовий продаж або аренда в цьому випадку аферист продає або здає той самий об'єкт відразу декільком особам, одержуючи з усіх гроші. Технологія здійснення цього шахрайства аналогічна попередній схемі: одержання дублікатів, виготовлення фальшивих правовстановлюючих документів, підробка паспортів. Істотною відмінністю є те, що власник нерухомості часто вступає в злочинну змову із шахраями, а надалі подає себе потерпілим, що дуже важко довести. Розрізняються дві основні групи афер по "багаторазовій" продажі:

а) Угоди на ринку новобудов. Особливістю ринку новобудов є те, що компанія-забудовник (або аферисти, що діють від її імені) пропонує внести гроші за житло ще до того, як будинок прийнятий Держкомісією і поставлений на облік у що реєструють і експлуатаційних організаціях. Тому в несумлінних девелоперов є стимул продати ту саму квартиру в кілька різних місць. До того ж житло пропонується не по традиційним поштовим, а по будівельних адресах типу "Проектований проїзд 3420, квартал 6Б, корпус 3, секція 4, поверх 16, другі двері ліворуч". Звичайно, це приводить до численних зловживань, самі безневинні з яких - це безпроцентне прокручування отриманих із клієнтів засобів з подальшим їхнім поверненням або наданням інших, менш ліквідних квартир. 

б) Багаторазовий продаж на "вторинному" ринку. Як було зазначено вище, спроби "багаторазово" розпорядитися своєю нерухомістю починають не тільки професійні шахраї, але і громадяни-власники об'єктів. Угоди з "паленим" жилплом покупцю пропонують "палені" об'єкти - квартири, в яких проти колишніх власників  були зроблені насильницькі дії. У таких випадках з "продавцем" звичайно працює оргзлочинне угруповання. У більшості випадків злочинці не наважуються відразу запропонувати такий варіант покупцю - спочатку "палена" нерухомість проходить "відмивання". Об'єкт переоформляється на "сумлінного набувача", тобто "чистого" і живого громадянина, що вступив у злочинну змову із шахраями. Передісторія угоди з'ясовується, на жаль, уже після того, як аферисти одержали гроші. Угоди з "юридично брудної" нерухомісттю під терміном "брудні", на відміну від "палених", шахраї мають на увазі об'єкти, що обтяжені юридичними заборонами або невиконаними зобов'язаннями, як накладеними державними органами (слідчий, судовий або прокурорський арешт, відмовлення в реєстрації прав), так і цивільними (сімейна, спадкоємна або житлова суперечка, застава, обмеження прав неповнолітніх). Такі варіанти пропонуються покупцям або по підроблених документах, або з умовним врегулюванням майнових прав (арешт або заборона "знімаються" через суд). Іноді до шахраїв звертаються "загнані в кут" власники об'єктів, що не можуть розпорядитися своєю "брудною" нерухомістю законним шляхом, у зв'язку з чим готові уступити об'єкт аферистам за мізерну ціну або беруть шахраїв "у долю", щоб ті врегулювали суперечку. Дуже часто такі протизаконні дії власників закінчуються досить жалюгідно для них: аферисти ховаються з грішми власників або підставляють останніх  розбиратись з обманутими покупцями. 

Лжеоформлена угода 

а)Лженотаріальне оформлення. У цьому випадку для оформлення угоди шахраї користуються липовими печатками нотаріусів або навіть відкривають лженотаріальную контору. Нотаріус може бути і справжнім, але аферисти дуже технічно підведуть Вас до його двійника. Звичайно, це "груба робота" - такі дії легко виявляються при проведенні комплексної експертизи угоди. Останнім часом аферисти все частіше вступають у злочинну змову з помічниками або в.о. нотаріусів, і в журналі реєстрації нотаріальних дій "з'являється" відповідний запис. Крім того, зустрічається дуже багато афер з дорученнями. 

 б) Власне лжереєстрация. Клієнт (у розглянутому випадку покупець), довіривши аферистам, або дає шахраям доручення на право реєстрації угоди, або бере участь у реєстрації, зовсім не вникаючи в суть дій, що відбуваються. Після закінчення лжереєстрації шахраї вручають жертві "документи", зовні дуже схожі на необхідні, і одержують з покупця гроші. При цьому одночасно організується "багаторазова" продажа об'єкта іншим покупцям... Продавця в цьому випадку обманюють трохи інакше. Покупець здає в присутності продавця гроші на відповідальне збереження в банк, після чого реєстрація проводиться належним чином (об'єкт уже знаходиться у власності покупця), а гроші продавця шахраї знімають без його участі. Коли нещасливий продавець приходить одержувати гроші, касир говорить йому: "Вибачте, але Ви годину назад у нас уже гроші зняли". Іноді на практиці зустрічаються більш "грубі" варіанти подібних схем. У банк для зняття грошей з відповідального збереження пред'являються відверто фальшиві реєстраційні документи. Або у випадку розрахунків на квартирі, в офісі або в інших непристосованих місцях продавця відверто "кидають" - або не віддають грошей узагалі, або передають тільки суму, зазначену в договорі (у 2-5 разів нижче ринкової). 

Лжеадреса на цю схему звичайно потрапляються багаті , що слабко уявляють місце розташування обраного житла в тім населеному пункті, де вони мріють оселитися. Довірливого клієнта приводять дивитися розкішну квартиру в центрі, а документи оформляють на однокімнатну "хрущобу". Тут використовуються збіги в іменах вулиць. Але найбільше часто лжеадреса зустрічаються в угодах із заміською нерухомістю: показують розкішний котедж за адресою: село N, вул. Зелена, будинок 60А, а документи оформляють на старий будинок (просто 60) або навіть на підсобку, у якій жили будівельники, цей особняк що зводили. А сам котедж уже проданий іншому покупцю. 

 Лжедовіренності з усіх видів доручень шахраї найчастіше маніпулюють з генеральною (Х довіряє Y продати квартиру - зібрати для цього довідки, поставити підпис у нотаріуса, пройти реєстрацію, одержати гроші і т.д.), разової (для здійснення однієї юридично значимої дії, наприклад приватизації), а також господарської. В усіх зазначених випадках можливі два різновиди афер: 

а) У момент видачі доручення справжня. Власник нерухомості дійсно ставить свій підпис під дорученням, але згодом (коли йде реєстрація угоди) її скасовує або визнається в судовому порядку померлої. Крім того, часто зустрічається афера, що одержала назву "Доручення, підписана лівою рукою". Продавець нерухомості вступає в змову з аферистами, вони разом йдуть до нотаріуса, і продавець дає генеральне доручення на право розпорядження своєю квартирою. Але щоб надалі затверджувати, що доручень нікому не давав, продавець підписує її таким чином, щоб згодом судебно-почерковедческая експертиза визнала, що підпис виконаний іншою особою. При такій "справжній" дорученні квартира продається клієнту. Він вселяється в неї, а через кілька місяців на порозі з'являється продавець, що затверджує, що він квартиру не продавав, доручення не підписував, а був у від'їзді. Після судового розгляду жертва виявляється без квартири і без грошей. 

б) Доручення свідомо фальшиве. У цьому випадку документ або грубо фабрикується, або шахраї вступають у злочинну змову з помічником або в.о. нотаріуса і домагаються занесення запису про видане доручення до відповідного реєстру (така "липа" пройде стандартну перевірку на дійсність). Одержання авансів жертва дає "продавцю" недорогої квартири аванс, а останній благополучно зникає, обібравши аналогічно ще десяток "покупців". Основні ознаки цієї афери: явно занижена ціна об'єкта, вимоги більшого авансу, чим прийнято на ринку, усіляке "відтягування" продавцем моменту оформлення й остаточного розрахунку (щоб зібрати побільше клієнтів). Інший різновид "авансової роботи" - "

 безпроцентний кредит у населення", коли гроші беруться, незаконно утримуються і віддаються жертві назад через 2-3 місяця. Самий гірший випадок, з яким ви можете зштовхнутися, - фірма просто збере гроші з кількох людей і її організатори зникнуть. Тому негайно сповістіть про цей випадок в правоохоронні органи. Швидше за все агентство займається "прокручуванням авансів" і після закінчення терміну договору з Вами гроші будуть повернуті під свідомо сфабриковані обставини "форс-мажор". 

 Третій різновид роботи "авансовіков" така: жертві, що має якісь гроші, але явно нездатна за себя постояти, дається аванс (оформляється, до речі, як задаток), а потім зазначена сума вибивається в кратному розмірі під різними приводами або жертва "конкретно ставиться на лічильник". 

 Ляльки різних видів головний принцип роботи аферистов-лялькарів: "Спритність рук - і ніякого шахрайства". Випадки вручення продавцю різаного папера, ламання купюр і інших дешевих трюків практично не зустрічаються. Якщо ж жертва побажає організувати розрахунки поза банком, то в хід йдуть або "супердолари" (для продавця), або фальшивий детектор валют. Гроші покупця через нього пропускають, машинка починає огидно пищати (фальшивка!), і відразу розгнівані продавці викликають "міліцію", тобто переодягнених у форму спільників. Ще один розповсюджений прийом "лялькарів" - підміна документів з дійсних на фальшиві. Заволодіваючи в такий спосіб справжніми документами, шахраї успішно реалізують схему "чужа" або "багаторазова", минаючи дійсних власників. 

"Ріелтерский дріб'язок" Так професіонали називають дрібних аферистів, що не гребують сумами в 10-50 доларів із клієнта. Ці гроші можуть попросити за перегляд квартири, що ніхто не збирається продавати, або за входження в міфічну комп'ютерну базу даних, або за зведення з "потрібним партнером". Психологічний розрахунок досить точний - де обертаються сотні тисяч, там дріб'язок не вважають, і обмануті клієнти в переважній більшості випадків не стануть качати права. 

 Лжеобмін в своїй роботі ріелтеры класифікують обміни на натуральні (квартира на квартиру) і альтернативні (квартира продається і купується інша). Крім того, обміни бувають нерівноцінні, коли одна зі сторін одержує доплату, і рівноцінні, коли доплата не передається, а самі риэлтеры працюють за гонорар. Отже, основні види шахрайства при обміні: 

а) Під зірвану угоду. Коли жертва дає згоду на обмін на дуже вигідних умовах або коли аферисти одержують з обманюється гроші, угода раптом "різко зривається". 

б) Відмовлення від завершення обміну. У випадку нерівноцінного обміну одна зі сторін, що одержала доплату або інші блага від опонентів, або не є за обмінним ордером або на реєстрацію, або відмовляється зніматися з реєстраційного обліку. 

в) Одночасне заволодіння двома об'єктами. Спочатку знаходиться жертва, що бажає зробити обмін свого приватного житла на неприватизоване. Схема оформлення подібного обміну настільки громіздка і заплутана, що за час ходіння паперів по інстанціях аферисти встигають приватизувати і продати вже іншому покупцю неприватизовану квартиру, на яку одержує обмінний ордер перша жертва. 

г) Лжеальтернатива. Альтернативні обміни набагато сильніше піддані впливу шахраїв, адже в цьому випадку можна кинути жертву і при продажі його квартири, і при покупці іншої, а "на коні" коштує не доплата, а повна вартість обмінюваного житла. Характер афер у цьому випадку мало відрізняється від того, про що йшла мова вище. 

Лжерозселення це одна із самих "грошових" афер на квартирному ринку. По газетних оголошеннях або шляхом поширення власної реклами аферисти знаходять мешканців комунальної квартири в престижному районі і гарному будинку, що бажають роз'їхатися. Лжерозселення полягає в тому, що аферисти пропонують мешканцям комунальної квартири дуже гарні варіанти роз'їзду і після їхньої згоди оформляють угоду так, що колишня коммуналка продається абсолютно законно, а менші квартири для мешканців здобуваються по схемах 1 (чужі) або 2 (багаторазові). У результаті нещасливі комунальники виявляються на вулиці. 

Штучне визнання угоди недійсною на сьогоднішній день ця афера є самою кваліфікованою і витонченою. Угода відбувається таким чином, щоб надалі її можна буде легко визнати в судовому порядку недійсної з двосторонньою реституцією (тобто продавцю повертається назад квартира, покупцю - грошова сума, зазначена в договорі). Суть у тому, що по документах ціна значно нижче, ніж насправді передав продавцю покупець (звичайно в договорі вказується сума по довідці БТІ). Юлия Карпушина "Best of Security", №7 (июль, 2006)

Безкоштовний сир, або автомобіль за 5% в рік

 Покупки в групах, за словами їхнього ідеологів, - дешевий і швидкий спосіб придбати автомобіль. Проте Держфінпослуг і фахівці застерігають від можливості потрапити в банальну піраміду, скориставшись послугами таких організацій. На перший погляд, придбати автомобіль можна або за власні гроші, або взяти кредит у банку. Але простого українця обидва шляхи поки мало приваблють. Викласти всю суму за машину відразу виходить далеко не завжди, а банківські позички нерідко відлякують високими відсотками. Останнім часом усе частіше рекламується інший спосіб придбання машини. Це так звані покупки в групах - організаціях, що обіцяють своїм учасникам машину протягом дуже короткого періоду часу при мінімальній платі за кредит. 

Разом з тим у Державній комісії з регулювання ринку фінансових послуг і фінансисти серйозно стурбовані появою таких установ. На їхню думку, це просто піраміди, у які згодом можуть потрапити довірливі громадяни. На прикладі однієї з подібних груп "ДЕЛО" спробувало розібратися, чи обґрунтовані побоювання фахівців. Як працює "Автоплан" Компанія "АІСЕ Україна" пропонує систему "Автоплан". Вона має на увазі, що ви станете власником автомобіля максимум за сім років, вносячи 5%-ную щорічну плату за "кредит" при 3%-ном первісному внеску. 

Фірма збирає групу з 168 чоловік, з кожним з них укладає договір про "надання послуг, спрямованих на покупку автомобіля". В угоді прописується ціна машини і відзначається, що повну її вартість клієнт повинний виплатити за сім років (84 місяця). Таким чином, щоісяця ви повинні будете вносити 1/84 ціни автомобіля. Природно, додатково оплачуються послуги компанії і здійснюються страхові внески. У договорі це 0,35% і 0,065% вартості автомобіля відповідно. У порівнянні з банківськими ставками вони виглядають незначними.Однак відразу після підписання договору виникає перша несподіванка - первісний внесок у розмірі 3% вартості автомобіля не входить у щомісячні платежі. Як говориться в Правилах здійснення діяльності "Автоплана" (далі - просто Правила), такий аванс покриває видатки, що понесла фірма в зв'язку з вступом учасника в систему покупки в групах. Таким чином, перший внесок у "Автоплан" складає більше 4,5% вартості машини (аванс плюс перший щомісячний внесок з урахуванням плати за послуги компанії і страхового внеску з урахуванням ПДВ). Засобів, зібраних від сплати щомісячного внеску всіма учасниками групи, вистачає на покупку двох машин середнього класу. 

Одна їх дістається тому, хто зробив більше внесків (1/84 - мінімальний щомісячний платіж, що при бажанні можна збільшити). Друге авто розігрується в лотерею (за допомогою лототрона) або виставляється на аукціон, тобто його власником стає той, хто погодиться зробити більшу кількість внесків, якщо одержить автомобіль. Потім учасники групи, включаючи тих, хто автомобіль вже одержав, продовжують робити платежі. Так продовжується доти, поки усі внески не будуть оплачені і вся машини розіграні. 

Може здатися, що всі учасники системи відрізняються тільки тим, що хтось з них одержить бажаний засіб пересування через місяць, а хтось - через сім років. Насправді усі вони в підсумку зіштовхнуться з тими самими неприємностями. Нюанси договора друга неприємність, з якою ви обов'язково зіштовхнетеся, вступивши в групу, - періодичний ріст ціни на автомобіль. Незважаючи на те, що вартість машини фіксується в додатку №1 до договору, у Правилах (додаток №2) чітко прописано, що ціна машини "щомісяця встановлюється виробником або імпортером і є базовою величиною для визначення розміру чистого внеску, адміністративних платежів, страхового внеску й інших платежів, передбачених цими правилами".

Простіше говорячи, вартість може рости кожний місяць, відповідно, будуть збільшуватися плата за послуги компанії і страхові платежі. Якщо ви, будучи вже в групі, раптом зрозумієте, що це не так вигідно, як здавалося спочатку, то вийти з її вже не зможете. Точніше, зможете, і, більше того, вам навіть повернуть внесені гроші, але лише після того, як група буде закрита (тобто коли всі її учасники одержать автомобілі). А коли це відбудеться і чи відбудеться взагалі (при такому рості цін!), сказати складно. Засоби, внесені в якості адміністративних і страхових платежів, а також первісний внесок, природно, не повертаються. І ще один важливий момент. Якщо ви чомусь не внесете три послідовних або "вибіркових" (у Правилах так і записано) платежу, група розірве з вами угода в односторонньому порядку. При цьому вона обіцяє повернути сплачені внески після закриття, але з урахуванням 20% штрафу. Усе це обговорено в Правилах, що під час ідписання договору ніхто уважно не вивчає.  

 Автор: Ирина СВЕТИКОВА

Издание: Материал предоставлен газетой "Дело" - http://delo.ua/

Покупки в групах ідіотів або "груповуха" по-українському

 Українців масштабно "мають на увазі". Завжди. По-різному. Цинічно. І не тільки політики, але банальні шахраї. У тому числі "мають на увазі" модно і зі смаком -і  через так звані "покупки в групах". Це не про груповий секс у супермаркеті, це про лохів, безсмертних як Горець. Спочатку ця "мулька" застосовувалася до автомобілів. Тепер дійшли до квартир. У газетах докладно описують схему "розводу лохів", але на практиці ніхто з нею не бореться. Більш того, за аргентинськими шахраями стоїть  автомобільний барон Васадзе і тіньовий мільйонер Рябикин. Тільки автомобільна складова їхнього шахрайського бізнесу оцінюється в кілька мільярдів гривень. Можна собі уявити, скільки буде наварено на квартирах... 

Що таке покупки в групах? Сама велика групова піраміда "AICE-україна", працює під торговельною маркою "Автоплан". Вона вже дістала купу народу, і є навіть сайт http://www.avtoplan.narod.ru/, де розповідають правду про цю контору. Регулярно пише про "Автоплан" і преса. 

Наприклад: 

Чим грозять автомобільні ілюзії? Надрукована в газеті "ДЕЛО" № 118 від 13 Квітня 2006р. Заручниками "АІСЕ Україна" і інших подібних організацій можуть виявитися не тільки ті хто очікують авто, але й ті, хто його вже одержав. Це підтверджує історія, яку розказала Юлія Шевчук. "24 жовтня 2003 року мій батько і "АІСЕ Україна" уклали договір №68627, відповідно до якого компанія зобов'язалася надати послуги, спрямовані на покупку автомобіля ГАЗ. 

Вартість машини відповідно до договору складала 39 тис. 420 грн. ...Правилами діяльності системи "Автоплан" передбачено, що першочергове право на одержання автомобіля надається особі, що буде мати найбільшу кількість балів. З метою одержання машини батько сплатив спочатку 9 тис. грн., а потім ще 15 тис. грн. Загальна сума виплат склала 35 тис. грн., і за результатами аукціону в травні 2004 року він одержав право на автомобіль. Після аукціону марка і вартість машини були змінені (це теж передбачено Правилами системи "Автоплан". - "ДЕЛО"), і мій батько одержав автомобіль ИЖ 2717-230 "Орбіта" вартістю 26 тис. 60 грн. 

Однак компанія вважає, що він і далі повинен виплачувати гроші і щомісяця виставляє рахунок на суму більш 1 тис. грн.".Вигідна арифметика якщо вслідувати логіці "Автоплана", то автомобіль ГАЗ, зазначений у договорі, на момент проведення аукціону коштував уже не 39 тис. 420 грн., а 44 тис. Приплюсувавши до цієї суми вартість адміністративних витрат (0,35% на місяць + ПДВ) і страхові внески за всі сім років, на які укладений договір, компанія вийшла на суму 62 тис. грн., що зафіксувала як борг.У даному випадку переплата за отриману "Орбіту" склала 35 тис. 940 грн. Але навіть якби клієнт придбав обумовлений договором автомобіль, він усе рівно заплатив би на 57,3% більше, ніж припускав спочатку. І це з урахуванням того, що машина була б придбана усього через півроку після укладання договору. Якби чекати довелося довше, вона б обійшлася куди дорожче. Плюс ще 3% первісного внеску і 3% оплати за право на одержання автомобіля. Зовсім не мізерні відсотки по 1320 грн. Невразлива "AICE-україна". 

У "Аісе-Україна" такий ріст цін пояснюють умовами виробників. "Для розрахунку щомісячних клієнтських внесків ми використовуємо винятково т ціни на автомобілі, що встановлюють заводи-виробники, - розповідає президент компанії Густаво Д. Томасини. - З цими підприємствами підписані довгострокові договори, відповідно до яких вони щомісяця надає нам свої офіційні прайсы. В офісах "АІСЕ" відповідні документи видаються на першу вимогу. Твердження, що ці ціни вище ринкових, не відповідає дійсності. Завод зобов'язаний надавати "АІСЕ" ту ж ціну на автомобілі, що й офіційним дилерам". Не підтверджують у "Аісе-Україна" і той факт, що при покупці більш дешевої моделі від клієнта все рівно вимагають первісну суму. "Негативна різниця в цінах між автомобілем, зазначеним у контракті, і фактично отриманим повертається клієнту одним із двох способів. По-перше, різниця в ціні може бути використана для покриття визначеної кількості внесків, що ще стоять клієнту - у зворотному порядку, починаючи з останнього, - говорить Густаво Д. Томасини. - Так клієнт закінчить виплату вартості автомобіля раніш терміну, передбаченого графіком внесків. Крім того, різниця в ціні, що повинна бути повернута клієнту, може бути пропорційно розподілена на усі внески, що залишилися до оплати, і, таким чином, клієнт щомісяця буде платити менше".

Однак незадоволені клієнти не вірять президенту компанії і намагаються захистити свої права. За словами Юлії Шевчук, найближчим часом вона планує створити об'єднання громадян, метою якого був би захист осіб, що постраждали від дій "Автоплана". У статті 22 Правил сказано, що "будь-яка суперечка, що випливає з договору і який необхідно вирішувати в судовому порядку, передається на розгляд суду міста Києва по місцезнаходженню фірми". Там знаходиться Шевченківський райсуд. За всю історію існування "АІСЕ Україна" не програла жодного справи в цій інстанції. 

Найвідоміші оператори покупок у групах крім "Автоплана" це ще Українська група "Капітал", "Автоклуб", "Житловый альянс" і"Житлова перспектива", Car Credit, "Филдес Україна" (ці відбиваються від одеських ментов),  "Весс-Україна" (працює під маркою "Автосоюз") і "УДТ-Україна". Сама універсальна з усіх "пасток" - це "Капітал". Умови програми "Капітал" є на офіційному сайті  групи http://www.ugkapital.com.ua/index.php. Договір може оформити кожен, у кого є паспорт та ідентифікаційний код. Клієнт (вік - від 18-ти до 70-ти) зобов'язаний щомісяця платити компанії 140 гривень, плюс комісійний збір. І так 20 років. Фірма недавно з'явилася в Харкові. До цього "капіталісти" працювали в Києві і Вінниці. Жителі цих міст неодноразово скаржилися на фінансову політику "Капіталу" у прокуратуру. Але грошей назад так і не одержали.

 Харківські журналісти з "Об'єктива-новини" побували там, після чого на http://www.kharkovforum.com/showthread.php?t=6274&goto=nextnewest з'явилися наступні подробиці. На будинку, де знаходиться один із двох харківських офісів  Української  групи  "Капітал", зовні - ніяких пізнавальних знаків. Усередині - одна кімната, у якій можна підписати договір і через два місяці обов'язкових виплат нібито одержати обіцяний кредит. Знімати в офісі процес підписання договору керівництво "Капіталу" забороняє, посилаючись на те, що отримане відео можна буде використовувати проти фінансової групи. Це єдині прописані умови договору. Про зобов'язання "Капіталу" на сайті - ні слова. Скільки грошей і коли фірма-кредитор виплатить клієнтам - офіційний сайт "Капіталу" замовчує. Це копія заяви на ім'я прокурора від двох киян - клієнтів "Капіталу". Вони скаржаться на те, що обіцяний на словах кредит фірма їм так і не виплатила. Зате вони віддали "Капіталу" 4 тисячі гривень у надії одержати автомобіль за договором. Наталя Радченко, клієнт  Української   групи  "Капітал": "Нате вам договір - читайте. Прочитати, сидячи перед консультантом, вникнути в усе - не так-то просто. А одержите ви його тільки, коли вже проплатите перший внесок. А перший внесок - це від 4 тисяч і вище. Коли я його ознайомилась і стала задавати питання, мене на усі питання запевняли, що усе буде добре, що ви одержите ці гроші гарантовано. Коли я усе зрозуміла, потяг уже пішов".Юрист Антон Новаков говорить, що договір Наталі Радченко з "Капіталом" - набір фраз, що не має ні найменшого змісту. Незрозумілі групи, ордери, чеки і товари тільки заплутують клієнта, розповідає Антон Новаков. Єдине зобов'язання, що бере на себе "Капітал", запевняє юрист, - це скласти і підписати 8 сторінок договору. Антон Новаков, юрист "Шкребец і партнери": "Договір, що насправді не має ні предмета, ні умов, ні зобов'язань, крім одного: відразу по факту заплатити гроші так званому клієнту . Тобто заплатити 6 тисяч 800 гривень і чекати з моря погоди".Окрема пісня - це шахраї, що облюбували ринок житла. Вони хитро реєструються як кооперативи і тому їх легше піймати за незаконну діяльність.

 Скажемо, як написав "Експерт", "Житлова Перспектива" будинків не будує, але пропонує придбати квартири на виплату, причому вони повинні бути знайдені через уповноважене рієлтерске агентство кооперативу "Тавер". Кооператив обіцяє позичку на п'ятнадцять років і платежі від 500 гривень на місяць. За словами старшого юриста юридичної фірми "Лінія Права" Дениса Кузнєцова, кооператив - класична форма для будівництва, але схема розстрочки житла кооперативами законодавством не передбачена. Тобто такі організації, як і адміністратори покупок у групах, діють у дірявому правовому полі. Подібні кооперативи також залучають групи клієнтів, що і кредитують один одного, оскільки обіцяна квартира буде доступна тільки після того, як протягом чотирьох з половиною років вкладник виплатить 30% її вартості. Ця схема неприваблива з фінансової точки зору. Приміром, при покупці квартири через банк її вартість фіксується на момент покупки, і в'їхати в нове житло можна в день підписання кредитного договору. Тут же клієнту пояснюють, що він виплачує 30% квартири, вартість якої протягом п'яти років буде рости, а виходить, потрапити у своє житло можна буде тільки через п'ять років постійно збільшуються платежів. Те ж саме і з автомобілями: аналітики "Експерта" підрахували, що при покупці автомобіля через адміністратора він обійдеться  на 50% дорожче, ніж при залученні банківського кредиту. Причому автомобіль через адміністратора покупок у групах можна не одержати ніколи. Що стосується ТОВ "Житловий Альянс", то ця піраміда обіграла в суді податкову Шевченківського району, що обвинувачувала компанію в ухилянні від сплати податків. 

 Проте, як пише "КомерсантЪ-України"(Ъ), податкова адміністрація не тільки не відмовилася від своїх претензій, але і має намір найближчим часом перевірити діяльність "Житлового Альянсу" і ще цілого ряду компаній, що працюють за аналогічною схемою. Офіційно в ДПАУ підтвердили лише факт програшу в суді, відмовивши повідомити деталі перевірок ТОВ "Житловый Альянс". Джерело Ъ в податкової адміністрації пояснив, що схема, по якій працює компанія, дозволяє їй ухилятися від сплати податку на прибуток. Зокрема, ТОВ "Житловый Альянс", вказуючи засоби, отримані від населення як "власність" клієнтів, не відносить їх до валового доходу. "Але їхні клієнти не тільки не можуть керувати або розпоряджатися своїми засобами, але ще і зобов'язані оплачувати використання їх нібито власності",- відзначає джерело в ДПАУ. Відповідно до роз'яснення податкової, копією якого розташовує Ъ, засобу, одержувані компанією від населення, за всіма критеріями є "поворотною фінансовою допомогою" і повинні відноситися до валових доходів підприємства, що обкладається 20-процентним податком. 

Однак генеральний директор ТОВ "Житловый Альянс" Олег Гулько вважає обвинувачення на адресу компанії необґрунтованими: "Гроші, що ми беремо, ми і віддаємо! Це ніяка не допомога. Просто це новий, тільки зміцнілий великий бізнес. Його помітили і тепер намагаються знайти свою користь". Як стало відомо Ъ, у ході перевірки компанії "Житловий Альянс" податкова адміністрація неодноразово зверталася в Державну комісію з регулювання ринків фінансових послуг за роз'ясненнями щодо ліцензування діяльності компаній, що спеціалізуються на групових придбаннях. Як уже писав Ъ (див. номер від 13 березня 2006), раніше це питання з ініціативи глави Держфінпослуг Віктора Суслова розглядався на засіданні урядового комітету з економічної політики. "Уже зараз на грані зіскоку знаходяться компанії 'Автоплан' і 'Житло-Альянс' (точна назва - "Житловий Альянс".-Ъ),- попереджав тоді пан Суслов.- Зокрема, 'Автоплан' заборгувала громадянам близько 100 млн грн, а 'Житло-Альянс' працює по тій же схемі, що і 'Еліта-центр'". Але конкретне рішення прийняте не було - премєр-міністр Юрій Єхануров відповідальність на себе не взяв, і питання було перенесено на засідання Кабміну 15 березня, а пізніше і зовсім відкладено до внесення відповідних змін у закон "Про фінансові послуги". 

Хто ж стоїть за покупками в групах? "Автоплан" - чисто аргентинська "заморочка", з'явився в Україні після того, як його підсунули з Польщі. Головний там хтось Нунис - класичний аргентинський мафіозі. Директором по Україні є Томаччини. Але насправді за цією компанією маячить юридична фірма "Василь Кисиль і партнери". Невже шляхетний доктор наук Василь Кисиль - викладач міжнародного права в самому престижному вузі країни - Інституті міжнародних відносин так перейнявся ідеями латино-американських шахраїв, про які на сайтах матюки пишуть, що вирішив продати їм за гроші добре ім'я своєї фірми? Думаю, справа тут складніша і глибша. За "Василем Киселем і партнерами"  у свою чергу видніється фізіономія тіньового мільйонера Павла Рябикина. Депутат двох колишніх скликань, замміністра транспорту (креатура Червоненко), довірена особа Волкова і Бакая, Рябикин, по слухах, ще в КГУ був завербований КДБ. 

Так що не виключено, що з "Автоплана" і йому подібних годуються окремі високопоставлені співробітники відомства на Владимирської. Узагалі, Рябикин особистість багатогранна. От невеликий дайджест публікацій про нього.  "Україна кримінальна" (часів Ельцова) друкувала наступну інформацію. За даними довідника "Хто є хто в Україні" Павло Борисович Рябикин, 1965 року народження є народним депутатом третього скликання. Закінчив Київський університет імені Шевченко, факультет міжнародних відносин і міжнародного права. На момент обрання в парламент займав скромну посаду юрисконсульта ТОВ "Василь Кисиль і партнери"- другої по рейтингу юрконторы України. Чим конкретно займався Рябикин у Василя Киселя, доподлинно невідомо. Факт те, що не однієї судової справи він не провів. За даними "КК", Павло Рябикин протягом останніх дев'яти років є власником юридичної контори, офіс якої знаходиться у Швейцарії. Контора зайнята обслуговуванням українських фірм, що нелегально розміщає засоби на рахунках закордонних, головним чином швейцарських банків. По інформації, яку має "КК", усі ці роки Павло Рябикин займався розробкою схем безкарного вивозу коштів з України за кордон. На цей шлях він став ще в часи прем'єра Юхима Звягильского, володіючи в 1993-95 роки монополією на розробку і реалізацію подібних схем. 

Особливо активно Рябикин діяв у часи незабутнього Павла Лазаренко. Павло Рябикин безпосередньо обслуговував фінансові потоки Юхима Звягильского, Костянтина Живаго, по неперевіреним даним тісно співробітничав з Олександром Волковим, а в останні рік-два різко переметнувся під крило Ігоря Бакая, фактично був його особистим юристом. В останні роки в молодого так раннього Рябикина з'явилися послідовники, проте, він залишався головним стратегом-розроблювачем схем легалізації грошей українських олігархів. Як повідомлялося вище, у ході проведеної в Цюріху операції було арештовано близько 200 банківських рахунків, на яких у такий спосіб виявилися замороженими порядку напівмільярда доларів. Зокрема, блоковані коррахунки банків "Фінанси і кредит", "Укргазбанка". Обізнані джерела констатують: головною жертвою з української сторони в боротьбі США з Бен Ладеном став Ігор Бакай і його оточення.

Швейцарські фіскали накрили рахунки оффшорів Бакая, походу зачепили російських партнерів Ігоря Михайловича, відрекошетило близьке оточення Бакая Костянтинові Живаго і партнерам останнього, а також Володимирові Сацюку. Не минула чаша ця і запорізького губернатора Олексія Кучеренко... Невгамовна Коробова спересердя якось висловилася, що "цей богатенький Павло Рябикин, юрист, що освоїв і банківський, і ресторанний бізнес, народний депутат двох скликань, такий у Бакая сильно довірений був, що деякі готові на суперечку битися: він дотепер керує всіма бакаевскими рахунками, справами і майном. Ой, цікаво, там на Шовковичної будиночок такому ошатному, рожевий - це він, чи що Червінцю глянулся? Це той, чи що, що числиться на одній з рябикинских структур? Ні, я ж не наполягаю. Просто запитую...".   А на сайті http://prokuratura.org.ua/  2005-09-29 у статті "Пристрасті  портові" про Рябикина писали з погляду його сьогоднішніх транспортних інтересів.  А от, що розповідають про "праву руку" Євгенія Червоненко в Мінтрансзвязку, його заступника Павла Рябикина, якому на відкуп були віддані інші морські порти України. 

А це вже зовсім не по-одесски: це зовсім не дві великі різниці. Цей самий Рябикин узяв під контроль видобуток піску в Євпаторії, і примусив начальника Євпаторійского порту Павла Чипизубова організувати свідомо невигідне, збиткове спільне підприємство по видобутку піску, що у Криму цінується на вагу золота, - братва будується. Цінність піску з Криму може підтвердити Андрій Егоров (як колишній начальник Ялтинского порту), і, як колишній начальник Одеського порту, Егоров може поділитися схемами "відкатів" по постачанню портів різним майном і махінаціями в контрактах по технічному оснащенню. В подяку за службу Євгеній Червоненко з панського плеча "кинув" Рябикину на розтерзання Миколаївський регіон, де останній разом з "потрібним" начальником Миколаївського порту Капациной успішно реалізує схеми розкрадання держмайна. А украдені раніше гроші вони, через створені ними ж фірми-паразити, намагаються повернути в порт під видом популярного нині словосполучення "іноземні інвестиції".

 До реалізації необхідних їм афер підтягуються кримінальні "авторитети", що нині проживають за рубежем, а також "авторитети", що знаходяться на вершині політичного олімпу України. Використовуючи посадове положення, через свою посередницьку фірму "Укрсервіс Мінтрансу" Рябикин закуповує для порту матеріали за цінами, що перевищує ринкові більш ніж на 30%, завдяки чому з порту виводяться десятки мільйонів гривень. Більше, швидше й ефективніше "рубати бабло" виходить у Рябикина співтовариші на проведенні днопоглиблювальних робіт у Миколаєвськом порту. Наприклад, у 2004 році днопоглиблювальні роботи в порту проводило підприємство Чорномортехфлот. Тоді вартість виїмки 1 куб.метра ґрунту з урахуванням ПДВ і дизпалива складала 10 грн. Тепер же, поставлений Рябикиним новий "прозорий" керівник 

Микпорта проводить днопоглиблювальні роботи  за ціною від 16 грн. за 1 кубометр ґрунту. І це ціна без вартості дизпалива! З огляду на, що до днопоглиблювальних робіт  входить у комплекс заходів для забезпечення безпеки судноплавства (наприклад, для підтримки глибин на рівні, необхідному для заходу судів з низьким осіданням), подібні роботи проводяться з визначеною періодичністю, а, виходить, так само періодично капають грошика в "общак" мінтрансовської "братви"... Виявляється, яхт, ресторанів, портів і грошей олігарху Рябикину виявилося мало, і він взявся ефективно кришувати піраміди, де простих людей "розводять" на гроші. У прокуратурі одна добра людина інкогніто розповідала, що коли вони взяли "Автоплан" за "зябра" з'явилися люди Рябикина й улагодили питання за кругленьку суму. Другий персонаж, про ролі якого в шахрайських схемах мало, хто здогадується - це Тариел Шакрович Васадзе. Почесний президент "Корпорації "Укравто", народний депутат України. Його біографія викликає скупу сльозу. Ще в 1983 р. він очолив управління "Автотехобслуживание", підприємства з якого внаслідок ввійшли в "Укравто". Особиста участь президента компанії стало однію з основних складового успіху більшості проектів "Укравто". 

Проходження Т. Васадзе в парламент за списком блоку "За єдину Україну" теж принесло свої "дивіденди" для компанії. Наприклад, державний Укрексімбанк виділив для "Укравто" великий кредит для покупки Держпакета акцій Запорізького автозаводу. Сам Т. Васадзе підкреслював, що він прихильник не тільки лобіювання інтересів "Автозаза", але й одночасно представляє інтереси й імпортерів автомобілів. Кількість його підприємства перелічити важко - їх дуже багато. Ключові це: корпорація "Укравто", "Квадрат-Європейська площа", "Квадрат-Шулявка", "Квадрат-Бессарабський квартал", страхові компанії "Авто" і "Гарант-Лайф", а також "Автозаз". Він дилер усіх можливих іномарок - від російських до елітних. Саме продукцію російських автобудівників і почав штовхати Васадзе через одну з пірамід (точно не пам'ятаю, чи то "Автосоюз", чи то "Автоклуб", а може й усі разом з "Автопланом" у додачу). Ідея полягала в тому, що за завищеними цінами реалізовувалися машини, що завалялися на складі у Васадзе, завезені в Україну за пільгами, що він успішно вибивав у влади. Так само легко збувалися і машини власного, запорізького виробництва. Навіть зараз, куди не підеш у піраміди, навкруги пропонують "Таврії", "ДЕУ" і Вази. Думаю, це не випадково.

 Бізнес заснований на "розводі лоха". Але рано або пізно піраміди зваляться. Це очевидно. Хтось же  виявляється останнім у черзі на машину. І чим більше з'являється незадоволених, тим частіше біжать люди, не дочекавшись кінця "лохотрона". А раз гроші не здають, група завалюється. І отут уже ні Сбушний дах, ні  хабар чиновникам не "прокотять". Та й юристи рябикинскі навряд чимось допоможуть. Піраміди трахнуться так, що "Еліта-центр" грою в кульки здаватиметься. Там тільки півтори тисячі потерпілих, а отут мільйони.  Тому Васадзе зручно робити вид, що він не при ділах, а тільки машини надає. Хоча знаючі люди говорять, що прибуток (різницю в ціні між відпускною вартістю і тієї, котру заганяють "лохам") він поділяє з "групповщиками" у взаємовигідних пропорціях. Так щоб мало не показалося...  "Кореец" -- участник "ОРД" 

Як працює "Автоплан" Технологічно метод простий: охочих придбати нове авто об'єднують у товариство платників щомісячних внесків. За зібрані кошти "Автоплан" викуповує машини у виробника чи дилера і щомісяця розподіляє між учасниками програми. Наприклад, авто можна придбати за 84 щомісячні внески. Якщо у програмі вже є 84 учасники й усі справно сплатять внески, то авто перепаде тому, хто першим уклав угоду з "Автопланом". Інтернет-сайт "Автоплану" (www.autoplan.com.ua) порівнює свою систему з касою взаємодопомоги. Ця система купівлі авто вже 30 років успішно діє у країнах Латинської Америки та десятиліття - у сусідній Польщі.                     

Михайло ГУЗАРЕВИЧ 

Як втрачають на купівлі нового авто

Угоду з "Автопланом" Назар Бійчук навіть не читав 25-річний Назар Бійчук із Новояворівська три місяці тому став клієнтом системи купівлі нової машини "Автоплан". Узяв на семирічну виплату "Шевроле Авео" за 53 тис. гривень. Наступного місяця після укладання угоди ціна авто несподівано зросла майже до 58 тисяч. Чоловік звернувся за роз'ясненнями до "Автоплану".Назар працює тамадою. Часто повертається додому серед ночі за десятки, а то й сотні кілометрів. Якось підрахував, що за сезон витрачає на таксі понад $500. Тому й надумав узяти авто на виплату. В "Автоплані" (АО "Пластик", вулиця Зелена, 149) пропонували машину за менш ніж 5% річних.

Поговорив із консультантом, вибрав модель, сплатив 2 тис. грн вступного внеску і підписав угоду. Документа на чотирьох аркушах дрібним шрифтом навіть не читав.- Першого місяця мені прийшов нормальний рахунок. Я сплатив 888 гривень при ціні на авто 53 тисячі, як було домовлено. А наступного місяця ціна машини раптом зросла до 57 тисяч 800 гривень - майже на десять процентів. Місячний внесок тепер становив 968 гривень, - скаржиться Бійчук.Назар уважно перечитав текст угоди. Виявилося, ціна автомобіля може змінюватися щомісячно - залежить від ціни, яку диктує виробник машини. Якщо вартість авто починає перевищувати початкову на 20%, клієнт має право розірвати договір. Але фірмі тоді залишається перший внесок, а також усі адміністративні витрати на поточні виплати - а це 200-300 грн щомісяця.Невже "автопланівцям" вигідно, щоб клієнт із часом розірвав угоду?- Та це абсурд! - заперечує спеціаліст "Автоплану" з продажу Ігор Стисло, 50 років. - Щоб ми підписували угоду й робили все, аби клієнт від нас пішов! Ми зацікавлені не в розірванні, а в закінченні угоди чітко в термін, щоб клієнт отримав машину. Наша система діє в Україні вже восьмий рік, і ми ще жодного разу не обдурили людей. На Львівщині щомісяця авто отримують 25-30 осіб. 

Може, комусь така схема і не підходить, але ж ми даємо сім днів на ретельне вивчення договору. Упродовж цього терміну угоду можна розірвати й не витратити жодної копійки.Стрибок ціни на авто Ігор Стисло пояснив так: виробник зняв із виробництва стару модель і поставив на конвеєр "Авео-2". Технічні характеристики машини ті самі, незначні конструктивні зміни лише в кузові.Назар Бійчук навідався в обласне управління у справах захисту прав споживачів.- А чого ви до нас прийшли? То ж кримінал чистої води! Вам у райвідділ треба - заяву писати. Але сумніваюся, що там вам допоможуть, - зустрів клієнта заступник начальника управління Василь Ріпка, 47 років. - У Львові діють дві подібні структури - "Автоплан" і "Житловий Альянс". 

Здирають з людей гроші, а довести щось - нереально. З юридичної точки зору вони чисті. "Автопланом", здається, навіть УБОЗ займався, але нічого довести не зміг. На майбутнє вам пораджу: з документами поводьтеся дуже обережно. Бійчук розірвав договір із "Автопланом", проте за умовами угоди втратив 2,8 тис. гривень. Чоловік ходив у різні інстанції, консультувався з юристами, але повернути майже три тисячі не вдалося.- Тільки цінний досвід за ті гроші здобув, - каже Назар.

 Ми не "МММ"!
Програма "Капітал" - це альтернатива банківському кредитуванню та кредитним союзам і не має нічого спільного з пірамідальною схемою "МММ". В цьому переконує т.в.о. директора ТОВ "Українська група "Капітал" Олександр Білошкурський, відповідаючи на звинувачення у криміналі. У попередньому номері "Міста" так звану справу "капіталістів" коментували правоохоронці і громадські правозахисники. Тепер до уваги читачів пояснення іншої сторони. 

- На сьогодні відсутня нормативно-правова база, яка б надавала можливість державним органам контролювати діяльність "Капіталу" і подібних підприємств щодо надання даного виду послуг громадянам України, - коментує Олександр Білошкурський, за словами якого, діяльність компанії підпадає під визначення "фінансові послуги". - Аналогічні чи подібні програми придбання товарів у групах офіційно існують в Україні вже 9 років. У 2005-му році Держфінпослугами розроблені ліцензійні умови діяльності таких програм, але Мінюст не зареєстрував їх, тому що в Закону "Про фінансові послуги та державне регулювання ринку фінансових послуг" відсутній аналогічний нашому вид фінансових послуг. У травні цього року до Верховної Ради направлено проект змін до закону, але його слухання ще не відбулися. 

 Через це, як пояснює Олександр Білошкурський, Держфінпослуги не мають можливості контролювати роботу "Капіталу", проте, компанія "працює в рамках Закону "Про господарські товариства" та податкового законодавства і готова надати свої документи для перевірки всім контролюючим органам". 

- Ми вже звернулися до Нацбанку і до Держфінпослуг з листами, щоб вони контролювали використання коштів громадян, які ми в себе акумулюємо, - зазначив Олександр Валерійович. 

А на правоохоронні органи, які блокують рахунки підрозділу компанії, "Капітал" збирається подавати до суду. Він вимагатиме відшкодування матеріальної і моральної шкоди, адже наразі третина підрозділів не працюють, бо без доступу до фінансів не здатні виконувати зобов'язання перед вкладниками. 

 - Сьогодні в рамках кримінальної справи, яка порушена у Вінниці, проведена ревізія нашої діяльності обласним КРУ, жодних порушень не виявлено, - стверджує співрозмовник. - Перевірка підтвердила, що всі гроші, які люди нам віддали, використовуються для оплати товарних ордерів, тому підстав говорити про шахрайство немає. По жодній кримінальній справі вироку судового немає і, думаю, що не буде, тому що кримінальні справи не мають перспективи. 

- Ви називаєтеся альтернативою банківського кредитування. Але, якщо у банку може отримати кредит кожен, то з 8-ти тисяч ваших вкладників його діждався лишень кожен 16-й? 

- Ніхто не каже, що людина заплатить 1700 гривень і зразу отримає 25 тисяч. Діє система накопичення: гроші акумулюються в групах, закритих для наступних учасників програми, тобто видаються не за рахунок наступних вкладників, а з тих внесків, що накопилися в середині групи. Без економічної освіти можна прийти до висновку, що ми не "МММ", у нас "піраміди" немає. Така система накопичення ще при Радянському Союзі існувала - були "чорні каси" та поняття складчини в рамках підприємства. А ми працюємо в рамках України і регулюємо це цивільно-правовими відносинами. Програма "Капіталу" розрахована на 10 років, і те, що за 2,5 року кожен 16-тий отримав товарний ордер - це нормальний показник. 

- Кажуть, що "Капітал" побудував свій бізнес на польському досвіді і серед засновників - поляки... 

- Так. Але це взагалі називається аргентинською схемою, яка поетапно приживалася в Європі. Десь отримала свій розвиток, як у Польщі, десь - ні, в залежності від наявного законодавства. 

- Окремі ЗМІ стверджували, що кошти вкладників перекидаються на закордонні рахунки... 

- Чому харківська міліція без жодної перевірки діяльності товариства дійшла такого "умовиводу", невідомо. Щодо ліцензії, я рекомендував правоохоронцям більш детально вивчити законодавство про ліцензування. Вони завчасно прийняли рішення про наявність складу злочину, визначеного статтею 202 ККУ, необ'єктивно підійшли до порушення кримінальної справи, не зробили відповідні запити у Держфінпослуги щодо роз'яснення параметрів даної діяльності. На сьогодні, наскільки мені відомо, такі відповіді в слідчому управління вже є. 

- Кажете, непередбачений вид фінансових послуг, які ви надаєте, законодавством. Чи маєте лобі, яке буде просувати проекти фінансових структур? 

 - У нас взагалі немає покровителів. Тому, можливо, й така увага до нас. Великі кошти на рахунках приваблюють. Але то не наші кошти, а громадян. Ми беремо собі тільки передбачений договором відсоток і можемо показати, куди його використовуємо. 

 - Чи є ще в країні подібні "Капіталу" структури? 

- Звичайно! "Автоплан" працює за такою ж програмою, тільки з лобі відповідним у Верховній Раді. Є ще подібні програми "Український кредит", "Автоклуб", "Житловий Альянс", "Лідер", "Добробут", "Максимум". Чотири останніх очолюють колишні співробітники програми "Капітал". 

Наталія ГОНЧАРУК

Місто-Вінницька щотижнева газета

СТАТТЯ ВIД  27.10.2006,  №43 (2006)

Вигідний  кредит чи ошуканство? 

Вважають себе ошуканими мешканці Рівенщини, які довірились Українській групі "Капітал", що пропонувала вигідні умови кредитування на придбання житла, автомобілів та товарів. Десять з їх вже звернулись з колективною заявою в прокуратури області. Розповідає клієнт Української групи "Капітал" 

Микола Левчук: - Мої поневіряння тривають вже більше як півроку. Знайома переповіла прочитану рекламу, як тоді здавалося, вигідного кредитування. Відтак 16 липня я підписав угоду про отримання кредиту в розмірі 50 тисяч гривень на 20 років. Консультанти фірми обіцяли, що я зможу його отримати через два місяці. Проте, коли прийшов до них через зазначень період часу, кажуть умови дещо змінилися - хто заплатив більше внесків, той швидше матиме омріяні гроші. Я приставши і на це, заплативши за один раз 40 внесків на суму близько 11 тисяч гривень. 

 З цим, якщо порахувати попередньо сплачені комісійний та інші внески, фірма отримала від мене загалом понад 15 тисяч гривень. Але кредиту я досі так і не отримав. То мені кажуть, що можу розраховувати вже не на 50 тисяч гривень, а хіба що на 25 тисяч, і не на 20 а на 10 років. Те вигадують якісь нові умови, постійно щось "крутять", посилаються то на одні то на інші пункти укладеного зі мною договору. А в договорі настільки все не конкретно і заплутано, що, як то кажуть у народі, без 100 грамів не розберешся. Зрештою, коли я усвідомив, що мене просто дурять і забажав повернути сплачені гроші, теж отримав відмову. Кажуть, що з вирахуванням 10 відсотків, які вони залишають собі, зможу забрати свої гроші лише коли буде "закрита" уся група, до якої мене зарахували (усіх клієнтів консультанти фірми розподіляють на групи по 10 осіб). Мовляв, коли всі члени групи отримають кредити, тоді і зі мною розрахуються. А скільки воно триватиме, рік-два, і чи узагалі варто на це сподіватися? Особисто я не вірю і переконаний, що ставши жертвою афери. 

Переконання Миколи Левчука розділили ще дев'ятеро інших мешканців Рівенщини, клієнтів "Української Групи - "Капітал", які також досі не отримали обіцяні фірмою кредити і вважають собі ошуканими. З колективною скаргою вони звернулися в прокуратуру області. Звідти цю заяву перенаправляли в управління з боротьби з організованою злочинністю при УМВС області. Як повідомив начальник цього управління Василь Коваль, необхідні слідчі дії для перевірки викладених у скарзі фактів вже проводяться. Водночас Василь Коваль звертається з проханням до рівнян, які мали справу з рівенським представництвом ТОВ "Українська група "Капітал" і вважають себе ошуканими, телефонувати 292968, або 292380. І на закінчення. У консультаційному пункті "Української групи "Капітал", що на вулиці Кн. Ольги, 5 у Рівному, від коментарів утримуються. - Ми лише надаємо людям консультації, а грошей від них не беремо і кредити не виплачуємо. Усе це проходить через наш центральний офіс у Вінниці, тому з усіма запитаннями чи претензіями слід звертатися саме до його керівництва, - сказав по телефону один з консультантів. На жаль дозвонитися в ТОВ "Українська Група "Капітал" у Вінницю кореспонденту "РВ" не вдалося. 
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